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Wer ist am ehesten in der Lage, einen Kontakt herzustellen, der zu einem Treffen mit einem Investor führt?
· Jemand aus der Familie des Anlegers
· CEO des Portfoliounternehmens eines Investors
· Erfolgreicher Gründer eines Portfoliounternehmens eines Investors
· ein anderer Investor, mit dem der Investor zuvor eine Koinvestition getätigt hat
· Kalte E-Mail direkt an den Investor

Welche Finanzierungsquelle ist die beste?
· Zuschüsse
· Risikokapital
· Wandelanleihen
· Ihr eigener Gewinn

Wie hoch ist die Wahrscheinlichkeit, dass ein Term Sheet in $ auf der Bank umgewandelt wird?
· 20%
· 50%
· 95%
· 100%

Welche Art von Meilenstein führt im Allgemeinen zu einer erfolgreichen Spendensammlung?
· Technische Meilensteine
· Geschäftliche Meilensteine
· Meilensteine bei der Einstellung
· Meilensteine der Mittelbeschaffung

Wie sollten Sie bestimmen, wie viel Geld Sie aufbringen müssen?
· Sammeln Sie so viel Sie können
· So wenig wie möglich anheben
· Bestimmen Sie, wie viel Sie brauchen, um den nächsten Meilenstein zu erreichen.
· Ermitteln Sie, wie viel für das Erreichen des nächsten Meilensteins benötigt wird, und fügen Sie 25 % hinzu.
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