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Was ist eine Lead-Liste?
1. Liste der Leads, die durch Ihre Online-Werbung zustande gekommen sind
2. Liste der wichtigsten potenziellen Kunden für Ihr neues Unternehmen
3. Liste potenzieller Kunden, die Sie vielleicht noch nicht angesprochen haben
4. Keiner der oben genannten Punkte

Welche der folgenden Medien sind für die ausgehende Kommunikation geeignet?
1. E-Mail
2. Telefonanruf
3. Online-Anzeige
4. LinkedIn Nachricht
5. Textnachricht
6. Alle außer #5
7. Alle außer #3

Welche der folgenden Punkte sollte Ihre Outbound-Kampagne beinhalten?
1. Erläuterung, wie Sie die Person gefunden haben
2. Grund für die Kontaktaufnahme
3. Informationen zur Preisgestaltung
4. Ein Link zu weiteren Informationen
5. #Nr. 1 und Nr. 2
6. #Nr. 3 und Nr. 4
7. Alle außer #3

Wie viele Follow-ups sollten Sie an Interessenten auf Ihrer Lead-Liste senden?
1. Nur eins. Danach sollten Sie aufhören, da weitere Nachrichten nervig sind und/oder als Spam empfunden werden könnten
2. bis zu 10
3. So viele Follow-ups wie nötig
4. Keiner der oben genannten Punkte

Wie sollten Sie beim Testen von Outbound-Experimenten vorgehen?
1. Wenn niemand auf Ihrer Lead-Liste antwortet, erstellen Sie eine neue Liste
2. Integrieren Sie A/B-Tests für Ihren Inhalt
3. Senden Sie personalisierte E-Mails an jeden potenziellen Kunden in Ihrer Lead-Liste
4. #2 oder #3
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