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1. Legen Sie eine Liste von Unternehmen fest, die Sie mit Ihrer Kontaktaufnahme erreichen möchten.
2. Erstellen Sie eine Lead-Liste mit individuellen Kontakten, die Ihrer Persona ähnlich sind
3. Schreiben Sie eine Kontaktkampagne, die Ihr quantifiziertes Wertversprechen nutzt
4. Erkunden Sie Tools zur Automatisierung der Kontaktaufnahme in Ihrer ersten Verkaufskampagne
5. Entwerfen Sie Ihre Pipeline mit dem geschätzten Wert der Interessenten in Ihrer Pipeline
6. Bewerten Sie, wie sich der geschätzte Wert in Ihrer Pipeline auf Ihre Ziele/OKRs bezieht.
7. Fortführung der Tests/Experimente zur Online-Werbung aus der letzten Taktik
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